
У Ч Е Б Н Ы Й  К У Р С  « П Р О П О В Е Д Ь  – Н А Ш А  
М И С С И Я » .

Тема: Простые внутренние и 
внешние трудности.



 У В Е Л И Ч Ь Т Е К О Л И Ч Е С Т В О И К А Ч Е С Т В О О Б Щ Е Н И Я С
К В А Л И Ф И Ц И Р О В А Н Н Ы М И П Р О П О В Е Д Н И К А М И ,
С В Я Щ Е Н Н Ы М И П И С А Н И Я М И И С В Я Т Ы М И М Е Н Е М .

 С О К Р А Т И Т Е Н Е Б Л А Г О П Р И Я Т Н О Е Д Л Я П Р Е Д А Н Н О Г О
С Л У Ж Е Н И Я О Б Щ Е Н И Е .

 О Т Р Е Г У Л И Р У Й Т Е К О Л И Ч Е С Т В О П Р И Ё М О В П И Щ И .

 Е С Л И Н Е О Б Х О Д И М О , Т О О Т Д Ы Х А Й Т Е Е Щ Ё В Т Е Ч Е Н И Е Д Н Я
( Н О Н Е Б О Л Е Е 1 - 1 , 5 Ч А С О В ) .

 Е С Л И Ч У В С Т В У Е Т Е П О С Т О Я Н Н У Ю У С Т А Л О С Т Ь , Т О
О Т Р Е Г У Л И Р У Й Т Е В Р Е М Я О Т Х О Д А К О С Н У И У В Е Л И Ч Ь Т Е
П Р О Д О Л Ж И Т Е Л Ь Н О С Т Ь Н О Ч Н О Г О С Н А .

 Х А Т Х А - Й О Г А , Ф И З К У Л Ь Т У Р А , У М Е Р Е Н Н А Я Д В И Г А Т Е Л Ь Н А Я
А К Т И В Н О С Т Ь ( Б О Л Ь Ш Е Г У Л Я Й Т Е Н А П Р И Р О Д Е ) .

Умственная, эмоциональная и 
физическая усталость проповедника



 О Д Е В А ЙТЕСЬ П О С Е З ОНУ .
 ЕС ЛИ В А М НУ ЖНА КАКАЯ - ТО О ДЕ ЖДА –

К УПИТЕ ЕЁ . ПО ДО Б НОЕ ОТРЕЧЕНИЕ
Б ЕСП О ЛЕЗ НО И МО ЖЕ Т О ТРИ ЦАТЕ ЛЬНО
С К А ЗА ТЬСЯ Н А СЛУ ЖЕ НИ И .

 С ЛЕДИТЕ ЗА П РОГ НОЗОМ П ОГ ОДЫ В ТО Т
Д Е НЬ, КОГ ДА П ЛА НИ РУЕ ТЕ Р АСПР ОСТРА НЯТЬ
К НИ Г И .

 ЕС ЛИ ВСЕ П Р Е Д ЫДУЩ ИЕ УС ЛОВ ИЯ
В ЫПО ЛНЕНЫ, ТО ЗА НИ МА ЙТЕСЬ СВО И М
Д Е ЛО М, НЕ О БРА ЩА Я В НИ МА НИЯ Н А
П ЛО Х У Ю П О Г О ДУ .

Плохая  погода



 Р А С П Р О С Т Р А Н Я Я К Н И Г И , П О С Т О Я Н Н О П О М Н И Т Е О
В А Ш И Х Ц Е Л Я Х И З А Д А Ч А Х . П О З Н А К О М И В Ш И С Ь С
Ч Е Л О В Е К О М , С Р А З У П Е Р Е Х О Д И Т Е К Д Е Л У .

 П Р Е Д Л А Г А Й Т Е К У П И Т Ь К Н И Г У В Н А Ч А Л Е
Р А З Г О В О Р А .

 Н А В С Е В О П Р О С Ы С О Б Е С Е Д Н И К А Н А Х О Д И Т Е О Т В Е Т Ы
В К Н И Г А Х Ш Р И Л Ы П Р А Б Х У П А Д Ы .

 Б У Д Ь Т Е Г О Т О В Ы Ж Е Р Т В О В А Т Ь В Р Е М Е Н Е М Т О Л Ь К О
Р А Д И И С К Р Е Н Н Е З А И Н Т Е Р Е С О В А В Ш И Х С Я Л Ю Д Е Й .

Поведение  с  «расхитителями»  
времени



 Н А С К О Л Ь К О В О З М О Ж Н О , И З Б Е Г А Й Т Е В С Т Р Е Ч У С
Н И М И .

 Н Е Р И С К У Й Т Е С В О Е Й Б Е З О П А С Н О С Т Ь Ю , П Р И Н И М А Я Н А
С Е Б Я Р О Л Ь « С П А С И Т Е Л Я С А М Ы Х П А Д Ш И Х » .

 Е С Л И Р А С П Р О С Т Р А Н Я Е Т Е К Н И Г И В Г Р У П П Е , Т О
О Б Р А Т И Т Е С Ь З А П О М О Щ Ь Ю К Р У К О В О Д И Т Е Л Ю Г Р У П П Ы
( Н А И Б О Л Е Е К В А Л И Ф И Ц И Р О В А Н Н О М У П Р Е Д А Н Н О М У ) .

 Н А С К О Л Ь К О В О З М О Ж Н О С Т А Р А Й Т Е С Ь И З Б Е Г А Т Ь
К О Н Ф Л И К Т А . И Н О Г Д А Д Л Я Э Т О Г О Н У Ж Н О Ч У Т Ь - Ч У Т Ь
С М Е Н И Т Ь М Е С Т О Р А С П Р О С Т Р А Н Е Н И Я .

Поведение с людьми в нетрезвом 
состоянии, сомнительными 

личностями, хулиганами



 Б У Д Ь Т Е В Н И М А Т Е Л Ь Н Ы И О С Т О Р О Ж Н Ы , С К О Р Е Е В С Е Г О
В А С Л И Ш Ь Х О Т Я Т О Т В Л Е Ч Ь О Т П Р О П О В Е Д И , А И Н О Г Д А
П Р О С Т О О С К О Р Б И Т Ь .

 Н А У Ч И Т Е С Ь О Т Л И Ч А Т Ь Т Е Х , К Т О Х О Ч Е Т П Р О С Т О
П О М Е Ш А Т Ь В А Ш Е Й П Р О П О В Е Д И О Т Т Е Х , К Т О Г О Т О В С
В А М И П Р Е Д М Е Т Н О П О Г О В О Р И Т Ь .

 Е С Л И В Ы Н Е У В Е Р Е Н Ы В Н А М Е Р Е Н И Я Х
П Р О Т И В О П О Л О Ж Н О Й С Т О Р О Н Ы , З А Д А Й Т Е Е Й
Н Е С К О Л Ь К О П О Д Х О Д Я Щ И Х В О П Р О С О В .

 Е С Л И К Т О - Т О Н А Ч И Н А Е Т В А М П Р О П О В Е Д О В А Т Ь В
У З К И Х Р А М К А Х О П Р Е Д Е Л Ё Н Н О Й Р Е Л И Г И И И Н Е
Ж Е Л А Е Т С Л У Ш А Т Ь В А С , С Р А З У Ж Е В Е Ж Л И В О
И З В И Н И Т Е С Ь И И Д И Т Е Д А Л Ь Ш Е .

Поведение с представителями 
других религиозных 

вероисповеданий.



Правила  ведения  спора.

Существует два вида спора: 

1)творческий или креативный
(вы обдумываете доводы оппонента и готовы изменить
свою позицию, когда в том есть польза; для данного вида
спора больше подходит слово «обсуждение», именно в
таком споре «рождается истина», появляется возможность
для сотрудничества и широких перспектив);

2)настоятельный или привязанный
(хотите, чтобы ваша точка зрения была принята,
добиваетесь этого всеми способами и ни за что не сойдёте
со своей позиции, несмотря на все доводы другой
стороны).



Правила  ведения  спора.

•Уважайте мнение своего оппонента, но и не

бойтесь сохранить своё мнение, если оно

небезосновательно. Никогда ещё не было

так, чтобы все сошлись во мнении.

•Несогласие с оппонентом во мнении ещё не

повод для раздражительности, неприязни,

нетактичности.



Правила  ведения  спора.

 Ваш довод будет сильным, если он:
правдив, напрямую связан с предметом
обсуждения, имеет авторитетное
подтверждение. И наоборот.

 Принцип разумности очень важен в споре.
Если речь вашего оппонента бессвязна,
идеи не аргументированы, забудьте о
философии, ибо вы имеете дело с
животным.



Правила  ведения  спора.

 Смена темы – излюбленный приём тех, кто не хочет или не
может ответить на поставленный вопрос. Один из приёмов –
уход от главного к частностям. Часто пытаются перевести
разговор на саму личность, убежав от рассматриваемой темы.
Эта форма аргументации известна как «последний довод
скандалистов». Тактично, но твёрдо верните собеседника к
рассматриваемой ранее теме. Ещё один приём – оправдание, что
все так делают. Это неуместно, фактически это признание вины.

 Надо знать, что нечто или некто пользуется поддержкой
других, если: это на самом деле что-то хорошее; не все факты
известны; люди введены в заблуждение; это соответствует
вкусам какой-то группы, игра на их чувствах; на них оказано
давление.



Правила  ведения  спора.

• В споре будьте аккуратны, не навешивайте ярлыки
и штампы, не пользуйтесь ими, не занимайте
крайних позиций, не подставляйтесь. Не
прибегайте к поспешным обобщениям.

 Когда оппонент опускается до «перехода на
личности» возможно: не обращать внимания на
нападение; показать всем, что делает сейчас ваш
оппонент; согласитесь с обвинением, а затем
потребуйте, чтобы оппонент вернулся к теме
разговора, например: «Хорошо, я падший
преданный, но этот падший преданный хочет знать,
почему вы проповедуете философское отклонение».



Правила  ведения  спора.

 Человек, которому мы проповедуем, не является
нашим врагом, его не надо обезоруживать,
обманывать и отвоёвывать у него деньги как
пожертвование, оправдывая это великим благом для
этого человека. Человек, попавший на территорию
нашей проповеди, в первую очередь наш гость, а
значит, друг. Это должна быть первая эмоция
проповедника – человек, который стоит передо мной
– это мой друг, он мой гость, а я хозяин, поэтому я
должен принять его по всем правилам гостеприимства
(Б.Г., глава 9, Тайна тайн, стр. 152).

 Помните: чтобы достичь успеха в проповеди, надо
любить не успех, а возможность сделать людям добро,
надо любить людей.



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!

ХАРЕ  КРИШНА!


